
Zur Verstärkung 
unseres Außendienst-

Teams in Hamburg 
suchen wir dich als:

Vertriebstalent (m/w/d) respiratorische Therapie 
im Außendienst
(in Vollzeit 40 Std./Woche)

Wenn ein kurzes „Moin“ für dich eine vollständige Begrüßung ist, dann bist du bei uns richtig!

Wir bevorzugen Online-Bewerbungen - das geht einfach, ist umweltschonend und für dich und uns 

der schnellste Weg zum Erfolg. Alle Anlagen, wie Lebenslauf und Anschreiben, können bequem im

PDF-Format hochgeladen werden. Bewirb dich jetzt hier: Auxilium Karriereseite

• Intensive Einarbeitung und regelmäßige Feedbackgespräche
• Arbeitgeberzuschuss zu VWL, betrieblicher Altersvorsorge und Kinderbetreuung
• Jährlicher Gesundheitsbonus
• Dienstwagen auch zur privaten Nutzung
• Kostenfreie Getränke und wöchentlich frisches Obst und Gemüse
• 30 Tage Urlaub bei einer Vollzeitbeschäftigung
• Bikeleasing
• Corporate Benefits

• Individuelle Kundenbetreuung: Sie begleiten Patient:innen und deren Angehörige von der ersten Einführung bis zur optimalen
Anwendung unserer Beatmungssysteme – stets mit Herz und Fachkompetenz.

• Therapietechnische Anpassungen: Sie führen Geräteeinstellungen und Maskenanpassungen präzise durch und passen
Beatmungstechniken individuell an, um maximale Therapieerfolge zu erzielen.

• Beratung und Schulung: Als kompetente:r Ansprechpartner:in schulen Sie Patient:innen, Angehörige und medizinisches Fachpersonal
in der Handhabung unserer Geräte – verständlich und empathisch.

• Kooperationen aufbauen: Sie akquirieren und betreuen Kliniken, Arztpraxen sowie Pflegeeinrichtungen und etablieren starke
Partnerschaften, um unseren Service flächendeckend auszubauen.

•

• Fundierte Fachkompetenz: Abgeschlossene Ausbildung als Gesundheits- und Krankenpfleger:in, Altenpfleger:in oder vergleichbare 
Qualifikation – idealerweise mit Zusatzqualifikation in der Intensivpflege oder mehrjähriger Erfahrung im Bereich Beatmungstherapie.

• Empathie und Kommunikationsstärke: Sie haben Freude am Umgang mit Menschen, überzeugen durch Ihre kommunikative Art und
gehen individuell auf die Bedürfnisse der Kund:innen ein.

• Eigenverantwortliches Arbeiten: Strukturierte und selbstständige Arbeitsweise mit einem sicheren Blick für Prioritäten und Details.
• Technisches Verständnis: Sicherer Umgang mit Beatmungsgeräten und Routine in MS-Office-Anwendungen.
• Mobilität: Führerschein der Klasse B und Bereitschaft, im Außendienst zu arbeiten.

ThiesMediCenter ist ein erfolgreiches mittelständisches Unternehmen 
im Gesundheitswesen. Wir versorgen mit mehr als 320 Mitarbeitern 
und über 80 Jahren Erfahrung unsere Kunden mit medizinischen 
Hilfsmitteln. Als Gesellschaft der Auxilium-Gruppe sind wir Teil des 
größten deutschen Komplettanbieters in der Versorgung von Patienten 
aus den Bereichen Homecare, Medizin-, Orthopädie- und 
Orthopädieschuh- sowie Reha-technik und mit Produkten des 
Sanitätsfachhandels in Norddeutschland.

https://karriere.auxiliumgruppe.de/vertriebstalent-mwd-respiratorische-therapie-im-aussendien-de-f1978.html?preview=f5b5fc1b



